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Sehr geehrter Messebesucher,

wir freuen uns (ber Ihren Besuch an unserem R+T-Messestand in
Stuttgart. Sie geben uns damit die Gelegenheit, lhnen unser
Unternehmen und die STOBAG-Innovationen personlich vorzustellen.

Motivierte Mitarbeiter, vertrauensvolle Partnerschaften sowie Produkt-
und Serviceldsungen von bester Qualitat sind die Basis fiir unseren Erfolg.
Dank stetigem Innovationstrieb und der Tatsache, dass wir seit der
Griindung 1964 laufend in die verschiedensten Bereiche investieren,
gehort die STOBAG-Gruppe heute zu den weltweit flihrenden Herstellern
von Sonnen- und Wetterschutzsystemen und verfiigt iber modernste
Produktionsstatten.

Wir wiinschen Ihnen einen informativen Messeaufenthalt und freuen

uns darauf, gemeinsam mit unseren Partnern in eine weiterhin erfolgreiche
Zukunft zu gehen.

lhre STOBAG

Chers visiteurs,

Nous nous réjouissons de vous recevoir cette année sur notre stand
du salon R+T de Stuttgart. Vous nous donnez ainsi la possibilité

de vous présenter personnellement notre entreprise et les innovations
STOBAG.

Des collaborateurs motivés, des partenariats de confiance et des
produits et services de la meilleure qualité sont la pierre angulaire de
notre succes. Grace a un élan d’'innovation constant et au fait que
nous investissons de maniere continue dans les domaines les plus
divers depuis la fondation en 1964, le groupe STOBAG fait aujourd’hui
partie des fabricants leaders au niveau mondial de systemes de
protection du soleil et des intempéries et ses sites de production sont
des plus modernes.

Nous vous souhaitons une visite du salon riche en informations

et nous nous réjouissons d'envisager un futur couronné de succes en
collaboration avec nos partenaires.

Bien a vous, STOBAG



UNSER
/UKUNFTSLABOR

STOBAG
COMPETENGE B
GENTER

NOTRE LABORATOIRE
DU FUTUR

INVESTING IN INNOVATION
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SEIT JEHER setzen wir innovative Ideen in auBergewdhn-
liche Sonnen- und Wetterschutzlésungen von hochster
Qualitdt um. Dazu entwickeln, testen und verbessern die
Spezialisten unseres STOBAG Competence Centers laufend
neue Technologien und Produkte. So haben wir in den
vergangenen Jahrzehnten - auch im Bereich groBflachiger
Beschattungssysteme - immer wieder bemerkenswerte
MaBstébe gesetzt.

Unzéhlige maBgefertigte Markisen wurden bereits durch
STOBAG-Fachpartner auf der ganzen Welt montiert und
bewdhren sich im anspruchsvollen Praxiseinsatz.

DEPUIS TOUJOURS nous prétendons appliquer des
idées innovatrices a des systemes uniques et de grande
qualité en matiere de protection du soleil et des intem-
péries. Motivés par cette conviction, nos spécialistes du
centre de compétences STOBAG développent, testent

et perfectionnent de nouvelles technologies et produits.
Voila pourquoi nous sommes toujours la référence
incontestable depuis des décennies - également dans le
domaine des systemes d'ombrage de grande superficie.

D’innombrables stores faits sur mesure ont déja été montés
par des partenaires spécialisés locaux de STOBAG autour
du monde et font tous les jours leurs preuves de par leur uti-
lisation fonctionnelle irréprochable.

TARGA-PLUS-TECHNOLOGIE
Raffinierte Technik sorgt fiir das
Plus an Schatten.

TECHNOLOGIE TARGA-PLUS
Technique raffinée qui apporte
un petit plus a 'ombrage



DES DIMENSIONS
HORS DU COMMUN
POUR DES PROJETS
D’EXCEPTION.

Meéme des architectes mon-
dialement connus comme
Jean Nouvel font confiance

a la technologie éprouvée
STOBAG: pour la Serpentine
Gallery de Londres, le Fran-
¢ais mit en scene une oeuvre
d’art composée de stores
JUMBO d'un rouge éclatant
avec au total 450 m? de toile.

INVESTING IN INNOVATION

QUALITATSKONTROLLE

Gepriifte Qualitét in allen Bereichen

CONTROLES DE QUALITE
Qualité vérifiée dans tous les
domaines

AUSSERGEWOHNLICHE DIMENSIONEN
FUR HERAUSRAGENDE PROJEKTE

Auch weltbekannte Architekten wie Jean Nouvel
vertrauen auf bewahrte STOBAG-Technologien. Der
Franzose setzte fiir die Serpentine Gallery im Londoner
Kensington Park leuchtend rote JUMBO-Markisen mit
insgesamt 450 m? Tuchfldche kunstvoll in Szene.

TELESKOPARMTECHNOLOGIE SORGT FUR DIE
NOTIGE SPANNUNG

Mit der revolutiondren Teleskoparmtechnologie, die von
STOBAG entwickelt und patentiert wurde, kdnnen
Markisen mit 5m Ausladung und bis zu 90 m? Schatten-
flache gebaut werden.

LA TECHNIQUE A BRAS TELESCOPIQUE GARANTIT

LA TENSION NECESSAIRE

Gréce a la technique révolutionnaire a bras télescopique,
congue et brevetée par STOBAG, il est possible de
monter des stores avec une avancée de 5 métres et une
surface d'ombrage pouvant atteindre 90m?.

18.06 2009

EXTREMBEDINGUNGEN
Senkrechtmarkise VENTOSOL im
Windkanaltest

CONDITIONS EXTREMES
Stores verticaux VENTOSOL
testés en soufflerie
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Terrassenmarkise in neuer Dimension

PERGOLINO P3500

Stores de terrasses dans une nouvelle dimension

Die erfolgreiche Terrassenmarkise
PERGOLINO P3000 wurde weiterentwickelt
und trumpft mit noch nie da gewesenen
Dimensionen auf.

Die neu integrierte Technik der schwimmenden
Tuchwelle ermdglicht groBflachigen Sonnen-
schutz und bietet mit der neuen Version P3500
mit 700 cm Tuchbreite und 600 cm Ausladung
40 % mehr Beschattungsflache.

Die Flihrungsschienen mit integriertem Gas-
federmechanismus sorgen flir permanent

straff gespannte Ticher und gewéhrleisten bei
eingefahrenem Ausfallprofil eine ungestérte
Aussicht. Fiir Ausladungen bis maximal 400 cm
wird nun auch eine kleine Fiihrungsschiene
angeboten.

Le store de terrasses a succes
PERGOLINO P3000 a continué a étre per-
fectionné et se démarque largement
grace a des dimensions hors du commun.

La technique récemment incorporée du tube
d’enroulement flottant permet une protection
du soleil sur une surface importante et la
nouvelle version P3500, avec 700 cm de
largeur de toile et 600 cm d’'avancée offre
40% de surface d'ombrage en plus.

Les rails de guidage avec mécanisme de
vérins a gaz intégre garantissent une tension
ferme et permanente des toiles et une vue
sans entrave lorsque la barre de charge est
en position rentrée. Pour les avancées jusqu’a
400 cm maximum, il existe désormais un
petit rail de guidage.
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Formvollendete Cassettenmarkise in zwei Designlinien

TENDABOX BX3000

Store a caisson a la finition parfaite offrant deux lignes de design

Ein perfektes Beispiel fiir das harmonische
Zusammenspiel von Form und Funktion

Bei der neuen Cassettenmarkise TENDABOX
BX3000 kann nun — wie auch beim kleineren
Schwestermodell CASABOX BX2000 und
diversen Fassadenmarkisen — zwischen eckigem
und abgerundetem Design wéhlen. Die BX3000
l&sst sich somit optimal auf den Architekturstil
abstimmen und bietet mit der erweiterten
Maximalbreite von 650 cm und einer Ausladung
von 350 cm auch flr groBere Terrassen elegant
verpackten Schatten. Die neue TENDABOX
BX3000 verfiigt iber das bewahrte und einfache
Montagesystem zum Einhdngen mit nur zwei
Montage-Punkten sowie iiber eine zeitsparende
Neigungswinkelverstellung. Die optionalen
Tuchwellen- und Konsolenabdeckungen sorgen
zusatzlich fir eine duBerst attraktive Asthetik.
Die TENDABOX BX3000 ist ein weiteres
STOBAG-Highlight, das sich einfach installieren
l&sst und Ihre Kunden begeistern wird.

Il représente I’exemple parfait de la
combinaison harmonieuse de la forme et du
fonctionnement:

Avec les nouveaux stores a caisson TENDABOX
BX3000, il est maintenant possible de choisir
entre un design carré ou rond - comme dans le
cas du modele de la méme famille CASABOX
BX2000 et des divers stores de fagade. Le
BX3000 entre donc en parfaite harmonie avec le
style architectural et offre un ombrage
élégamment présenté avec une largeur maxi-
mum augmentée jusqua 650 cm et une avancée
de 350 cm pour les plus grandes terrasses. Le
nouveau TENDABOX BX3000 dispose du
systeme de montage éprouve et simple pour
l'accrochage, avec seulement deux points de
montage, ainsi que d'un réglage rapide de l'angle
de chute. Les caches de console et de tube
d’enroulement en option procurent en plus une
esthétique extrémement séduisante. Le
TENDABOX BX3000 est un autre élément phare
de STOBAG, que vous pouvez facilement installer
et qui suscitera l'enthousiasme de vos clients!

GroBflachige Schattenoase mitten im Garten

BOXMOBIL 057000

Un vaste oasis de fraicheur au coeur de votre jardin

Die formschone und frei stehende Doppel-
markise lasst sich mittels Bodenhulsen oder
Betonsockeln aufstellen. Sie bietet bis zu 45 m?
flexiblen Qualitdtssonnenschutz fir Sitzplatze
und Gartenanlagen. Auch hier kann aus zwei
Designvarianten in abgerundeter oder eckiger
Form gewahlt werden. Die optionalen Antriebs-,
Steuer- und Beleuchtungssysteme sorgen fir
zusétzlichen Komfort und noch mehr Sicherheit.

Das neue BOXMOBIL 0S7000 basiert auf
der TENDABOX BX3000 und eignet sich
als groBflachige Beschattungslosung fiir
die AuBengastronomie.

Le nouveau BOXMOBIL 0S7000 est basé
sur le nouveau TENDABOX BX3000 et
convient parfaitement au secteur de la
restauration, en tant que systéme
d’ombrage pour grandes superficies.

Le double store indépendant aux formes
élégantes peut étre installé au moyen de
douilles de sol ou de socles en béton et offre
aux terrasses et jardins jusqu’a 45 m? de
protection solaire polyvalente et de qualité.
Ici encore il est possible de choisir entre
deux designs différents, puisqu’il existe en
forme ronde ou carrée. Les systemes
d’entrainement, de commande et d’éclairage
offrent encore plus de confort et de sécurité.
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LOSUNGEN

GELENK-/TELESKOPARM-
MARKISEN

STORES A BRAS ARTICULES ET
BRAS TELESCOPIQUES

SIGMA S7000

SIGMA §7200

SIGMA-VARIOX S7400

IDEAL S4150

IDEAL-PLUS S4160

SELECT S8130
SELECT-OMBRAMATIC S8135
SELECT-STOBOSCOPE S8130/2
SELECT-PLUS S8133
SELECT-BETA S8180

JUMBO S2160/2

SOLUTIONS

KORBMARKISEN

STORES CORBEILLES

Einzigartiges Sortiment

Mit tiber 55 verschiedenen Produkten deckt STOBAG die
unterschiedlichsten Anforderungen ab. Das attraktive
Farbangebot und die umfangreiche Tuchkollektion erlauben
groBtmaogliche Flexibilitat flr die individuelle Planung.

Une gamme unique en son genre

Avec plus de 55 produits différents, STOBAG offre une
sélection extraordinaire pour satisfaire tous types
d’exigences. Loffre séduisante en matiere de couleurs et
la vaste collection de toiles donnent une flexibilité
maximum a la planification individuelle.

STEUERUNGSSYSTEME
SYSTEMES DE COMMANDE

Modernste Antriebs- und Steuersysteme sorgen fiir
eine komfortable Automatisierung.

Les systemes de propulsion et de commande les
plus modernes veillent a une automatisation
confortable.

CORBUS K

TERASSENMARKISEN
PROTECTION SOLAIRE POUR
TERRASSES

MIRANDA P8000

PERGOLINO P3000
PERGOLINO P3500
ALFRESCO P4000

SICHERHEITSFALTLADEN
VOLETS PLIANTS DE SECURITE

SECURE FL1000



VERDUNKLUNGSSYSTEME
STORE D’OBSCURCISSEMENT

VENTOSOL-LUNERO VD5100/.
VENTOSOL-LUNERO VD5200/.
VENTOSOL-LUNERO VD5400

FREISTEHENDE/SEITLICHE
BESCHATTUNG
STORES DOUBLES SUR PIEDS

BOXMOBIL 0S7000
OMBRAMOBIL 054000
SIRO SR4000

SIRO SR5000
SIRO-FLEX SR6000

SENKRECHTBESCHATTUNG CASSETENMARKISEN
STORES A DESCENTE VERTICALE ~ STORES A CAISSON
UNIVERSAL US3510/. RESOBOX BX8000
UNIVERSAL US3910/. MESABOX $9170
VERTICAL 54110 TENDABOX BX3000
VERTICAL-BOX 52110 CASABOX BX2000

VERTICAL-LIGHT VS4300
VENTOSOL VS5100/.
VENTOSOL VS5200/.
VENTOSOL VS5400
VERIMATIC VS§1000

SELECT-BOX S8250

FALLARM-/AUSSTELLMARKISEN ~ VERGLASUNGSSYSTEME GLASDACHSYSTEME
STORES A PROJECTION SYSTEME EN VERRE TOITS EN VERRE
METRO S3110 SV1020 TERRADO GP5100/GP5200/GP5300
METRO-FALA FS5750 SV1025 TERRADO GP5110/GP5210/GP5310
METRO-BOX FS4200 SV1030
VISOMBRA FS6000 SV1035

SV1045

SV2100

WINTERGARTENBESCHATTUNG
OMBRAGE POUR JARDINS
D'HIVER

AIROMATIC PS4000
AIROMATIC PS4500
TARGA PS6000
TARGA-PLUS PS6100
ARCADA PS3000
ARCADA-PLUS PS3300



INVESTING IN PARTNERSHIP

DER FACHHANDEL:
UNSER PARTNER

OHNE WENN UND ABER
LE COMMERCE

SPECIALISE:
NOTRE PARTENAIRE
INCONTESTABLE

Partnerschaften zahlen zu den wichtigsten Eckpfeilern unseres
Erfolgs. Denn nur durch eine gute und faire Zusammenarbeit mit
unseren Vertriebspartnern, Fachhéndlern und Lieferanten ist lang-
fristiger Erfolg moglich.

Der STOBAG-Vertrieb lauft einheitlich (iber ortsansdssige Fachpartner als
Schnittstelle zum Endkunden. Deshalb unterstiitzen wir unsere Partner so
umfassend wie mdglich. Zum Beispiel durch Produktschulungen, Marketing-
Workshops, detaillierte Verkaufsunterlagen und Service-Tools, aber auch mit
Planungshilfen und individuellem Support. So profitiert der Fachpartner vom
Wissen aus erster Hand und kann dieses tdglich gewinnbringend einsetzen.
AuBerdem stellt er sicher, dass alle Leistungen seiner Mitarbeiter — von der
ersten Beratung tber die Planung bis hin zur Montage und den Servicearbei-
ten —in Premiumqualitat erbracht werden. So erreichen wir unser gemeinsa-
mes Ziel: zufriedene Kunden, die wiederkommen und uns weiterempfehlen.

10

Les partenariats font partie des éléments fondamentaux qui
constituent notre réussite. Le succés a long terme n’est envisa-
geable qu’avec la collaboration solide et loyale de nos partenaires
commerciaux, revendeurs spécialisés et fournisseurs.

Gréce a la stratégie commerciale cohérente de STOBAG transmise a
travers lui, le partenaire spécialisé local assume un role fondamental
en tant qu'interface avec les clients finaux. Voila pourquoi il est impor-
tant pour nous de soutenir nos partenaires de la maniere la plus poly-
valente possible. Cela se concrétise sous la forme de formations pro-
duit, séminaire de marketing, documents de vente détaillés et outils de
service, mais aussi au moyen d’aides a la planification et d'une assis-
tance personnalisée. Le partenaire spécialisé profite ainsi d'un savoir
de premiere main qu’il peut utiliser tous les jours en le rentabilisant.
De plus, il peut garantir que toutes les prestations de ses collabora-
teurs - depuis le premier conseil jusqu'au montage et aux travaux d’as-
sistance, en passant par la planification - seront fournies selon la qua-
lité Premium. C’est de cette maniere que nous atteignions notre but
commun : des clients satisfaits qui reviennent et nous recommandent.

s

DANK DEM STOBAG VISUALISIERUNGSTOOL

kann der Fachpartner innert kiirzester Zeit diverse Varianten der
Produktlésung am PC konfigurieren und virtuell direkt an das Ge-
baude «montieren». Der Endkunde bekommt dadurch einen realis-
tischen Eindruck und kann sich schneller entscheiden.

GRACE A L‘OUTIL DE VISUALISATION STOBAG

le partenaire spécialisé peut configurer en un clin d‘oeil diffé-
rentes variantes du produit sur PC et effectuer un «montage»
virtuel directement sur le batiment. Le client final se fait une
idée réaliste et peut se décider plus rapidement.

INFORMATIONSAUSTAUSCH
in den Workshops durch interessante Vortrage
und Diskussionen

ECHANGE D’INFORMATIONS
lors de séminaires dans le cadre d’exposés
et de discussions.



INVESTING IN DISTRIBUTION

CHEZ SOl AUX QUATRE
COINS DU MONDE

Neben unseren Produktionsbetrieben verfligen wir iber eigene
Vertriebsgesellschaften in der Schweiz, in Osterreich, Italien,
Spanien, den Niederlanden, Brasilien und Kanada. Zusammen
mit unseren Businesspartnern kdnnen wir so in iber 35 Landern
mehr als 2000 Fachhdndler mit individuellen STOBAG-
Produktlésungen bedienen.

En plus de nos usines de fabrication, nous possédons des
sociétés de distribution en Suisse, en Autriche, en Italie,
en Espagne, aux Pays-Bas, au Brésil et au Canada. En
collaboration avec nos partenaires commerciaux, nous
pouvons ainsi fournir des produits STOBAG personna-
lisés a plus de 2000 revendeurs spécialisés dans plus de

35 pays.

BUSINESS CENTER STOBAG DO BRASIL
Auch im stidamerikanischen Markt setzt man
auf Premium Qualitat von STOBAG: Im neuen
Business Center mit exklusivem Showroom kon-
nen Kunden und Architekten auf tiber 1000 m?
umfassend beraten und geschult werden.

BUSINESS CENTER STOBAG DO BRASIL
Le marché sud-américain mise aussi sur
la qualité Premium de STOBAG: dans

le nouveau Business Center avec salle
d’exposition exclusive, clients et architec-
tes disposent de plus de 1000 m? au total
pour conseiller et se former.




INVESTING IN PARTNERSHIP

PARTNERSCHAFTLICHER
ERFOLG SEIT

UBER 30 JAHREN

UN SUCCES BASE SUR
LES PARTENARIATS
DEPUIS PLUS DE 30 ANS

12

10 I ===

Zu den langjahrigen, treuen Partnern von STOBAG ge-
hort auch das deutsche Unternehmen KLAIBER Sonnen-
u. Wetterschutztechnik GmbH aus Forst/Baden.

Der Familienbetrieb wurde vor tiber 30 Jahren von Dieter Klaiber
gegriindet und die Erfolgsgeschichte wird heute von seinem
Sohn Ralf fortgeschrieben. Mit unternehmerischer Weitsicht
wurde die rasante Firmenentwicklung auch in den letzten Jah-
ren vorangetrieben. Klaiber investierte sowohl in zusatzliche
Produktions- und Lagerhallen als auch in eine hochmoderne
automatisierte FertigungsstraBe. Als Hauptsponsor des Karls-
ruher SC unterstreicht das Unternehmen zudem seinen starken
Marketingauftritt und prasentiert sich damit seit 2010 emotio-
nal einer breiten Zielgruppe.

Vertrieb exklusiv iiber den Fachpartner

KLAIBER Markisen gehért in Deutschland zu den fihrenden
Herstellern von Markisen und Uberdachungssystemen. Mit
iber 9000 m? Produktions-, Lager- und Ausstellungsfléche
produziert das Unternehmen ein komplettes Sortiment tech-
nisch hochwertiger textiler Beschattungslésungen und setzt
dabei ausschlieBlich auf die bewahrten STOBAG-Komponen-
ten und -Bauteile. Durch die groBe und moderne Ndherei und
den firmeneigenen Fuhrpark kann die Firma KLAIBER den
Fachhandel bundesweit schnell und zuverléssig beliefern.

Auch bei KLAIBER erfolgt der Vertrieb exklusiv Uiber den auto-
risierten Fachpartner. Hierdurch ist die kompetente Beratung
fiir individuelle Losungen, aber auch ein umfassender Service
beim Endkunden garantiert.

Parmi ses partenaires fidéles et de longue date,
STOBAG compte I’entreprise allemande KLAIBER Son-
nen- u. Wetterschutztechnik GmbH originaire de Forst/
Baden.

Lentreprise familiale a été créée il y a plus de 30 ans par
Dieter Klaiber et c’est maintenant son fils Ralf qui pour-
suit 'histoire de cette réussite. Au cours des dernieres
années, la clairvoyance d’entrepreneur accéléra le déve-
loppement fulgurant de la société. Klaiber effectua des
investissements aussi bien dans des halls de dépét et de
production supplémentaires, que dans une chaine de pro-
duction automatisée extrémement moderne. En tant que
sponsor officiel du Karlsruher SC, I'entreprise met en va-
leur sa forte présence marketing et se présente ainsi avec
frénésie depuis 2010 a un large public cible.

Distribution exclusivement par I‘intermédiaire du
commerce

En Allemagne, KLAIBER Markisen est l'un des fabri-
cants leaders de stores et de systemes de toiture. Avec
plus de 9000m? de surface de production, d’entrepodt et
d’exposition, 'entreprise produit une gamme compléte de
systemes d'ombrage textiles basés sur une technique de
grande qualité et mise en 'occurrence exclusivement sur
les composants et les pieces STOBAG. Grace a un grand
atelier de couture moderne et au parc de véhicules propre
a l'entreprise, la société KLAIBER est en mesure de four-
nir le commerce spécialisé de toute I'Allemagne, immédi-
atement et sans faute. Chez KLAIBER aussi la distribution
s'effectue a travers le commerce spécialisé autorisé. Voila
ce qui permet de garantir un conseil compétent pour des
solutions individuelles, doublé d'une assistance complete
aupres du client final.




INVESTING IN PARTNERSHIP

Auf iber 9000 m? fertigt KLAIBER indi-
viduell fiir den deutschen Markt.

Durch eine firmeneigene Logistik ist
bundesweit eine schnelle und zuverlas-
sige Belieferung der KLAIBER-Fachpart-
ner garantiert.

Die Naherei von KLAIBER gehort zu den
gréBten und modernsten in Deutschland.

Sur plus de 9000 m? KLAIBER fab-
rique de maniere individuelle pour
le marcheé allemand.

Une logistique propre a l'entreprise
permet a KLAIBER de livrer ses
partenaires spécialisés rapidement
et sans faute.

L'atelier de couture de KLAIBER
fait partie des plus grands et des
plus modernes d'Allemagne.

Sportsponsoring — KLAIBER zeigt Pré-
senz in der Bundesliga.

Sponsoring sportif — KLAIBER fait
acte de présence dans la Bundesliga.

GroBes Ausstellungs- und Schulungs-
zentrum auf tber 500 m2,

Vaste centre d‘exposition et de for-
mation sur plus de 500 m?.

Eine groBe Lager-Bevorratung macht KLAIBER zu einem flexi-
blen Partner fiir den Fachhandel — jede Markise kann schnell

auf Kundenwunsch gefertigt werden.

Un grand approvisionnement en stock fait de KLAIBER
un partenaire flexible pour le commerce spécialisé -

tout type de store peut étre fabriqué rapidement et a la

demande du client.



INVESTING IN PRODUCTION

-~

STOBAG will auch in Zukunft der steigenden Nachfrage
nach Markisengestellen in Spezialfarben gerecht wer-
den. Deshalb haben wir uns im Herbst 2010 fiir einen
weiteren Ausbau der Produktionsanlagen entschieden.

Mit der erweiterten Anlage konnen wir bis zu 400 individuell kon-
figurierte Markisen in jeder gewtinschten Farbe beschichten —
und zwar taglich. Mdglich macht dies ein integrierter Just-in-
Time-Produktionsprozess mit hochster Flexibilitdt und garantierter
Qualitét.

Somit haben wir im Stammwerk in Muri (CH) bereits 5 Jahre
nach dem Bau der damals modernsten Markisenproduktions-
stdtte Europas erneut in Millionenhohe investiert und einen wei-
teren Meilenstein in der Geschichte von STOBAG gelegt.

Das Herzstlick der prozessorientierten Fertigung ist die hoch-
moderne Pulverbeschichtungsanlage. Sie wurde durch ein intel-
ligentes Leitsystem nahtlos in die bestehende ProduktionsstraBe
und das computergesteuerte Hochregallager integriert.

Die Herausforderung dabei: gréBtmdgliche Individualisierung in
hdchster Giite bei maximaler Effizienz.

Dank zweier identischer Beschichtungslinien mit modernem
Pulverlogistik-Center konnen wir nun die Farben innerhalb kiir-
zester Zeit und ohne Unterbrechung des Produktionsprozesses
wechseln.

In der Architektur werden Sonnen- und Wetterschutzsysteme auch als gestalterisches Element immer
wichtiger. Die Nachfrage nach Markisen mit individuellen Gestellfarben — optimal auf Tuch und
Umgebung abgestimmt - steigt Jahr fiir Jahr. Bei der Markisenfertigung konnen deshalb immer
weniger Gestellkomponenten vorproduziert werden; die Fertigung in LosgrdBe 1 nimmt zu.



Pour étre capable de satisfaire la demande grandis-
sante en structures de stores dans des couleurs parti-
culiéres, STOBAG a décidé d’agrandir a nouveau les in-
stallations de production en automne 2010.

Linstallation agrandie permet de thermo-laquer jusqu‘a
400 stores congus individuellement, et ce, dans la couleur
souhaitée pour chacun. Cela permet d’utiliser un proces-
sus (justin-timey intégré avec une flexibilité extréme tout
en garantissant la qualité.

5 ans apres la construction du site de production de stores
le plus moderne d’Europe a cette époque, plusieurs mil-
lions furent investis dans l'usine meére de Muri (Suisse),
moment a marquer d'une pierre blanche dans l'histoire de

INVESTING IN PRODUCTION

STOBAG. Linstallation de thermo-laquage est la piece mal-
tresse de la fabrication orientée processus. Celle-ci a été
intégrée en continu a la chaine de production existante et
au systéme de stockage en hauteur, au moyen d'un dispo-
sitif de conduite intelligent.

Le challenge consistait en la possibilité de garantir de ma-
niere rationnelle et efficace la meilleure personnalisation
dans une qualité maximum.

Grace a deux lignes de thermo-laquage identiques équi-
pées d'un centre moderne d’alimentation en poudre, les
changements de couleur peuvent maintenant étre effec-
tués en un temps record sans interruption du processus
de production.

Dans I'architecture, les systémes de protection du soleil et des intempéries deviennent protagonistes et se transforment en un
élément de décoration. Tous les ans on assiste a une augmentation de la demande en stores avec couleurs de structures
personnalisées créant une harmonie avec la toile et ’environnement. Pour la fabrication de stores, cela signifie que de moins
en moins de composants de structure peuvent étre produits au préalable et la fabrication dans la taille de lot 1 augmente.
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INVESTING IN PRODUCTION

PRODUKTIONSPROZESS
PROCESSUS DE PRODUCTION

Individualitdt kennt keine Grenzen: Mit bis zu 400 verschiedenen Lindividualité ne connait pas de limites: Chez STOBAG, jusqu’a

Farben kann STOBAG téglich beschichten. Moglich macht dies 400 couleurs différentes peuvent étre appliquées par jour. Ceci
ein integrierter Just-in-Time-Produktionsprozess mit hochster est possible grace a un processus de production just-in-time
Flexibilitdt und garantierter Qualitét. Sein Herzstiick: Die hoch- intégré et extrémement flexible. Linstallation de thermo-laquage
moderne Pulverbeschichtungsanlage. high-tech est en 'occurrence la piéce maitresse.

FUR STOBAG IST UMWELTSCHUTZ — Chromfreie Vorbehandlung
WICHTIG - IN ALLEN BEREICHEN

UND AUF JEDER PRODUKTIONS- — Abwasserfreie Beschichtungsanlage
STUFE.

— Maximale Pulverriickfiihrung
— Warmeriickfiihrung fiir geringeren

Energieverbrauch

— Die Anlage kommt mit '3 der Energie
einer konventionellen Anlage aus.
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INVESTING IN INNOVATION

Von einem modernen Hoch-

regallager werden die Teile zur
Rohmaterialbearbeitung transpor-
tiert, nach Kundenwunsch ge-
schnitten und an einem Beschich-
tungsgehange platziert.

Die Gehdnge werden vom

Leitsystem erfasst und voll-
automatisch in einer Pufferzone
eingelagert. Das Lager ist ein
weitverzweigtes Hangebahnsys-
tem, das ein Minimum an Weg
und Zeit beansprucht.

Das Leitsystem holt die
3 einzelnen Teile auftragsbezo-
gen und nach optimierter Farb-
reihenfolge vollautomatisch aus der
Pufferzone ab und flihrt sie mit
Umsetzkrdnen ins Pulverbeschich-
tungssystem Uber. Dort werden
sie nach modernsten MaBstében
energie- und umweltschonend
mit einer chromfreien Waschung
vorbehandelt.

Nachdem die Teile den

Haftwassertrockner und die
Kiihlzone durchlaufen haben,
gelangen sie in den eigentlichen
Pulverbeschichtungsbereich.
Dieser teilt sich in zwei Strecken
auf, damit ein Farbwechsel vor-
genommen werden kann, ohne den
Produktionsprozess zu unterbre-
chen.

Les pieces sont transportées
d’un systéme de stockage en
hauteur moderne vers le sys-
téme de traitement de matiére

premiére, elles sont découpées
selon le souhait du client, puis
placées sur un dispositif de
suspension pour le thermo-la-
quage.

Ensuite les suspensions sont
saisies par le systeme de
conduite et entreposées dans
une zone tampon. Lentrepdt est
une longue voie suspendue
dont le cheminement est parti-
culierement court et requiert
par conséquent un minimum
de temps.

Le systeme de conduite enleve
les pieces individuelles de ma-
niére entierement automatique
dans la zone tampon en fonction
de la commande selon une sé-
quence de couleurs optimisée et
les conduit au moyen de grues
de transport dans le dispositif de
thermo-laquage. C’est 1a qu’a
lieu le processus de traitement
de surface par un lavage sans
chrome selon un standard ultra
moderne qui économise I'énergie

et respecte 'environnement

Apres le passage des pieces
dans le séchoir d’eau de réten-
tion et dans la zone de refroi-
dissement, elles arrivent dans
la zone de thermo-laquage
proprement dite. Celle-ci se
divise en deux lignes, pour
pouvoir effectuer un change-
ment de couleur sans inter-
rompre le processus de produc-
tion.

AnschlieBend werden die

Komponenten in den gas-
beheizten Einbrennofen befordert
und danach wieder auf Raum-
temperatur abgekihlt.

An den Kleinteilmontage-
6 pldtzen durchlduft das
Gehénge die verschiedenen Ferti-
gungsinseln, wo Kleinteile und
Komponenten vormontiert werden.

Nanach gelangen alle Kom-
7 ponenten in einer Cassette
wieder ins Hochregallager, bis sie
fiir die Endmontage der Markise
abgerufen werden.

Les composants sont finale-
ment transportés dans le four
de cuisson chauffé au gaz et
sont ensuite refroidis pour
retourner a température
ambiante.

Dans les postes d’assemblage
du petit matériel, le dispositif
de suspension parcourt les
différentes iles de production
ou le petit matériel de montage
et les composants sont
préassemblés.

Ensuite tous les composants
retournent dans le systeme de
stockage en hauteur dans un
chariot de transport, jusqu’a
ce qu’ils soient appelés pour le
montage final du store.
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INVESTING IN PROMOTION
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EINE MARKE GEHT
UM DIE WELT
- MARQU.
LE TOUR DU MOND.

e 3

- QUI FAIT

PREMIUM SWISS QUALITY

Innovation und Tradition sind die zentralen Werte unserer
Marke. Die Ziele unseres umfangreichen und internationalen
Marketings: diese Werte vermitteln, beim Endkunden Ver-
trauen schaffen, den Bekanntheitsgrad steigern. Der Anwen-
der erlebt STOBAG als vertrauensvolle Marke — sei es im
Internet oder in der «realen» Welt.

PREMIUM SWISS QUALITY

Innovation et tradition sont les valeurs dominantes de
notre marque. Nos nombreuses activités de marketing
réalisées également au niveau international ont pour but
de communiquer ces valeurs, construire une relation de
confiance avec le client final et augmenter notre notoriété.
Que ce soit sur internet ou dans le monde «réely: le

client final sait que STOBAG est une marque digne de
confiance.

MIT EINEM UNKONVENTIONELLEN AUFTRITT
positionieren wir STOBAG als «Markise, die l&nger lebt» und
grenzen sie dadurch von der Konkurrenz ab.

AVEC UNE PRESENCE PEU CONVENTIONNELLE

nous positionnons STOBAG en tant que «store qui vit
plus longtempsy ce qui nous permet de le démarquer
de la concurrence.

ALS SPONSOR DES ALPINEN SKI-WELTCUPS
tragen wir Werte wie «Schweizer Qualitit» in die ganze Welt
hinaus.

EN TANT QUE SPONSOR DE LA COUPE DU MONDE DE
SKI ALPIN

nous propageons des valeurs telles que la qualité
suisse dans le monde entier.



INVESTING IN PROMOTION
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INNOVATION IM INTERNET

Mit unserem Online-Schattenplaner kann der Endkunde
seine personliche Sonnen- und Wetterschutzlosung einfach
und bequem zu Hause planen und visualisieren.

INNOVATION SUR INTERNET

Notre planificateur d’'ombrage en ligne permet

au client final de planifier et de visualiser facilement
son propre systeme de protection contre le soleil

et les intempéries, et ce, confortablement depuis chez
lui.
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